
Как специалисту 
презентовать себя

С вами команда БУУСТ.

Ловите короткий и рабочий гайд по самопрезентации специалиста на первой 
встрече с заказчиком — без воды, только практичные шаги. Работает для всех: 

маркетологов, тренеров, психологов, дизайнеров, экспертов и т.д.

 ТГ-КАНАЛ ВДОВИН БУУСТ ТГ-КАНАЛ БУУСТ НАШ САЙТ

https://t.me/vdovin_boost
https://t.me/boost_brand
https://boost-brand.ru/


Структура 
эффективной 

самопрезентации

Пример:
Я специалист по визуальной упаковке, помогаю малым бизнесам 
превращать их бренд в работающий инструмент продаж


Кто ты (1–2 предложения). Четко, без воды.

Что ты делаешь 
и для кого

Пример: Работаю с локальными брендами, помогаю им через дизайн и стратегию 
находить своих клиентов и увеличивать продажи на маркетплейсах.

Формула: Я помогаю [кому] получить [что] через [как]

Почему ты — тот, 
кого стоит выбрать

Пример:
Мои клиенты выходили на x2 выручку за 3 месяца 
после рестайлинга. Я не просто делаю красиво — я думаю стратегически.


Упор на опыт, подход, результат.

Как ты работаешь

Пример:
Работаю по этапам: сначала разбор ЦА и цели → потом концепт → 
затем реализация. Всегда в фокусе результат.


Дай человеку уверенность — у тебя есть система.

Закрой типичные 
страхи

Пример:
Я всегда даю обратную связь, вовремя держу в курсе, с каждым 
клиентом стараюсь работать как партнёр — не просто «сделал и исчез».

Покажи, что ты адекватный, гибкий, с опытом.

Цель встречи:
Вызвать доверие, показать ценность 
и вызвать желание работать с тобой.
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